
MODALITÀ D’ISCRIZIONE: 
Il corso è a numero chiuso.
Le iscrizioni saranno effettuate online, sul sito:
www.e20srl.com 
Per iscriversi:
 digitare il link:  https://bitly.ws/3dieJ oppure 
scansionare il QR CODE;

 registrarsi ed accedere alla piattaforma;
 compilare l’apposito modulo di registrazione 
online ed inviare copia del bonifico bancario 
all’indirizzo e-mail: congressi@e20srl.com

Le iscrizioni verranno accettate in ordine di arrivo e si intendono 
valide solo se il form è stato debitamente compilato e al 
ricevimento del pagamento da parte del Provider.

QUOTE DI PARTECIPAZIONE:
€ 500,00 IVA 22% inclusa

  Hai partecipato alle Serate 2023?
 È prevista per te una quota agevolata di:
 € 450,00 IVA 22% inclusa 

  Porta con te altri due Dottori del tuo staff,
 per usufruire della quota agevolata di:
 € 1.200,00 IVA 22% inclusa 

  Vuoi partecipare ad una sola Serata?
 € 100,00 IVA 22% inclusa

MODALITÀ DI PAGAMENTO:
• Bonifico bancario sul C/C E20 S.R.L. 
 Codice IBAN: IT58J0538701407000047048850 
 BPER Banca - Agenzia 7 Genova
• On-line tramite il sito www.e20srl.com
 Causale: I giovedì dell’Odontoiatria - Milano, serate 2024

SEGRETERIA ORGANIZZATIVA:
e20 S.r.l. (Provider E.C.M. n. 410) 
C.F. e P.I.: 01236330997
Via Antonio Cecchi, 4/7 - scala B - 16129 Genova
Tel: +39 010 5960362 - Fax: +39 010 5370882
e-mail: congressi@e20srl.com  

Made with

 passion.
care.
love.
experience.

I giovedì dell’Odontoiatria
Milano, serate 2024
Evento in fase di accreditamento 
con 30 crediti formativi E.C.M. Nazionale

Dott.  Marcello D’Agostino
Dott.  Prof. Davide Farronato
Dott.  Marco Lorenzo Scarpelli 
Avv. Cesare Q. Fiore
Dott.  Alessandro Tardani
 Francesca Palmisano 
 Mirco Peragine
 Andrea Serra

RHO (MI)

30 maggio
20 giugno
26 settembre

24 ottobre
21 novembre 

Con la sponsorizzazione non condizionante di:

Informazioni generali

SEDE DELLE SERATE:
Hotel NH Milano Fiera
Viale degli Alberghi, 1 
20017 Rho (MI)

ACCREDITAMENTO E.C.M.: 
L’Evento è in fase di accreditamento con 30 crediti 
formativi E.C.M. Nazionale.  Il rilascio della certificazione dei 
crediti è subordinato alla partecipazione a tutte le serate, 
alla riconsegna del questionario di valutazione compilato e alla 
corrispondenza tra la professione del partecipante e quella cui 
l’evento è destinato (odontoiatra e chirurgo maxillo-facciale).
Non è consentito il rimborso in caso di mancata o parziale 
partecipazione.

Obiettivo - Programma

Informazioni generali

e20 S.r.l. garantisce la massima riservatezza dei dati anagrafici e fiscali da Lei 
forniti, che vengono trattati elettronicamente utilizzati per l’invio d’informazioni 
sui nostri prodotti e proposte commerciali. Il conferimento dei dati non è 
obbligatorio, ma necessario al fine della prestazione. Nel caso in cui i dati non 
venissero forniti non sarà possibile partecipare all’iniziativa in oggetto.
Ai sensi del decreto legislativo n 101/2018 sul trattamento dei dati 
personali  Lei ha diritto in qualsiasi momento a consultare, far modificare, 
cancellare i dati o semplicemente opporsi al loro utilizzo scrivendo a e20 S.r.l.
CONSENSO: attraverso il conferimento del Suo indirizzo e-mail e del nr. di fax 
(del tutto facoltativi) esprime il Suo specifico consenso al loro utilizzo per i fini 
sopra specificati.

L’evento formativo di quest’anno prevede 5 appuntamenti 
serali dedicati sia all’approfondimento di attuali tematiche 
legate al mondo dell’Odontoiatria, sia al confronto ed al 
dibattito interattivo tra Partecipanti e Relatori al fine di 
condividere ed approfondire conoscenze legate ad aspetti 
concreti della pratica quotidiana.

dalle ore 19.15 alle 20.30 
registrazione dei Partecipanti e aperitivo a buffet
ore 20.30
inizio della relazione;
a seguire “tavola rotonda”: dibattito tra Discenti e Relatore
in merito all’argomento della serata
ore 23.00
termine della serata 

Il programma di ciascuna serata prevede:



STRATEGIE DI SUCCESSO IN IMPLANTO PROTESI, 
QUANTO “DURA” IL TUO RISULTATO?
Abstract: 
Siamo di fronte ad un problema emergente a livello mondiale, 
che coinvolge le riabilitazioni implanto protesiche.
Ad eccezione della perimplantite, si assiste a un progressivo 
aumento del tasso di fallimenti implantari e protesici.
Nuovi materiali protesici e nuove tecniche digitali si sono 
rapidamente diffuse in uffici e laboratori, di qui nasce l’esigenza 
di definire procedure e standard di sicurezza aggiornati.
L’incontro è incentrato sulla divulgazione di procedure sicure 
e scelte volte ad aumentare la durata dei manufatti, senza 
compromessi sia in termini estetici che di resistenza.
Verranno fornite chiavi di lettura e aggiornamenti letterari 
finalizzati al successo a lungo termine.

Relatori

IL CARICO IMMEDIATO IN CHIRURGIA GUIDATA: 
DALL’ELEMENTO SINGOLO ALL’ARCATA COMPLETA 
CON DIMA SCONPONIBILE
Abstract: 
Il progetto protesico preliminare, elemento fondamentale di ogni 
chirurgia guidata, ci permette, in casi selezionati, di progettare e 
realizzare a priori la componentistica protesica personalizzata.
I continui miglioramenti tecnici, l’aumento di disponibilità delle 
librerie degli impianti e una attenta progettazione portano 
il clinico a ricercare la diminuzione del numero di interventi a 
cui sottoporre i pazienti. In questa relazione vedremo quali 
informazioni comunicare al nostro tecnico, quali sono gli 
aspetti tecnico-tecnologici da conoscere, approfondiremo gli 
aspetti anatomici da padroneggiare per progettare in sicurezza 
l’appoggio delle dime scomponibili e valuteremo come eseguire 
interventi volti alla protesizzazione immediata.

1ª SERATA  giovedì 30 maggio 2024
Relatore: Dott. Alessandro Tardani

LE SOCIETÀ IN ODONTOIATRIA:
LA TUTELA DELL’ODONTOIATRA
Abstract: 
Dato l’obiettivo della costituzione di una società, i Relatori 
tratteranno il tema di quali società sia oggi possibile costituire, 
ai sensi delle attuali norme di legge; sarà poi preso in esame il 
tema fondamentale della tutela dell’Odontoiatra in particolare 
nel ruolo di collaboratore, oltre alla fondamentale e centrale 
questione di un efficace controllo della qualità delle cure.

2ª SERATA  giovedì 20 giugno 2024
Relatori:
Dott. Marco Lorenzo Scarpelli
Avv. Cesare Q. Fiore

LA RIGENERAZIONE OSSEA  A SCOPO IMPLANTARE
Abstract: 
L’applicazione dei principi della rigenerazione ossea guidata alla 
Chirurgia Implantare ha fornito ai clinici l’abilità di aumentare 
l’ampiezza delle  creste alveolari deficitarie. Si esamineranno gli 
aspetti fondamentali della GBR sottolineandone vantaggi e limiti 
attraverso l’analisi dei principi biologici, delle tecniche chirurgiche 
e le indicazioni all’utilizzo dei vari tipi di membrane e biomateriali 
fino ai differenti timing di maturazione. Si appronfondirà attraverso 
video filmati i dettagli delle procedure operative della GBR 
partendo dai lembi di accesso alle tecniche di prelievo osseo e 
mezzi di sintesi, il rilascio dei lembi e le tecniche di sutura.
Obiettivo della relazione sarà quello di coniugare le conoscenze 
biologiche con le competenze tecniche che affiancate 
consentono di aumentare la predicibilità degli interventi chirurgici 
riducendo le complicanze.

3ª SERATA  giovedì 26 settembre 2024
Relatore: Dott. Marcello D’Agostino

IL MARKETING ODONTOIATRICO 
Abstract: 
Come possiamo sfruttare i moderni canali online e offline per 
intercettare i bisogni del paziente, nel momento giusto, garantendo 
allo studio un flusso costante di appuntamenti fissati in agenda, 
senza ricorrere unicamente al passaparola o agli investimenti 
pubblicitari tradizionali, non sempre misurabili e proficui?
Come possiamo aumentare il grado di fidelizzazione dei pazienti, in 
un contesto caratterizzato da una competizione sempre più aspra 
e globale?
Il marketing a risposta diretta è una disciplina che sta prendendo 
sempre più piede e si differenzia in modo dirompente dal marketing 
tradizionale, basato sulla comunicazione “unidirezionale” e su 
slogan di stampo pubblicitario, risultando particolarmente efficace 
nel settore odontoiatrico, così come avviene per le PMI che devono 
conquistare clienti ogni giorno e mantenerli nel tempo, ma in Italia 
sono ancora in pochi a conoscerla profondamente e a saperla 
sfruttare.
In questa sessione, scopriremo come il Marketing a risposta Diretta 
rappresenti la nuova frontiera del Marketing Odontoiatrico.
Un asset fondamentale per gli studi di oggi e di domani.

4ª SERATA 
giovedì 24 ottobre 2024 

5ª SERATA  giovedì 21 novembre 2024
Relatore: Dott. Prof. Davide Farronato

Francesca Palmisano
Mirco Peragine
Andrea Serra  

Relatori:


